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programme de formation / action
en communication et commercialisation a ’export

Renseignements & inscriptions
CCI Nice Cote d'Azur
Direction Entreprises et Territoire

Département International
20, boulevard Carabacel = BP 1259 = 06005 NICE CEDEX 1
Fax: 04 9313 75 71

E-mail : pierre.castelbou@cote-azur.cci.fr

tel' : 04 93 13 74 81 déCOUVi’eZ I'ensemble de la ' | | /:9

gamme de nos services aux entreprises : . N ﬁ) ? O

cci-services-entreprises.com : __ 3 :

Il VOUS ETES CONCERNE o SN
B Ce programme est ouvert aux dirigeants de PME/PME primo-exportatrices et nouvellement exportatrices X &5 ' @ A ’
(lusqu'a 25% du C.A a I'export) E N -
B Nombre d’entreprises participantes limité (pour une efficacité maximum) a : 10 E /(\

B Les dossiers de candidature seront examinés par un comité de sélection en partenariat avec la Région - g

I DEROULEMENT I .
M 1 jour de séminaire collectif (8n30 / 17h00) en septembre 0 m m X p 0 r :
M interventions individuelles en entreprise en octobre/novembre
M co0T ; ;
W Grace a la participation financiere de la Région PACA et de la CCI Nice Céte d’Azur, le colt restant | | | | e U X CO | | | | I | U n | C U e r
a la charge de I'entreprise s’éleve a : 150 euros HT
1 1
et commercialiser

(valeur réelle du programme : 1100 euros HT)
\ ‘ |

Programme de formation / action

. INSCRIPTION :iés .e.;(portateurssuarzlli;ens ¢ internationalt
l Date limite d’inscription : fin juin Cﬁte dlAzur
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NICE COTE D'AZUR

Région
Direction Entreprises et Territoire m Tél. : 0820 422 222 (0,12¢ 1a minute) m WWW.CCINiCe-Cote-azur.com ﬁ PAC A
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( 2 VOUS BENEFICIEZ
O:
_ al e d’une démarche export i
% clarifiée : enjeux et moyens
g £ € Les regles du jeu instaurées par la mondialisation ont DelEEgiiEE el
D 2 , . . . bonnes pratiques sur les
b bouleverse le schema des transactions internationales. marchés I 5 t t
IS Ceci implique de nouvelles exigences pour les PME/PMI : o daxes de progrés identifiés | — A es atouts
3 e une communication plus performante, e d’une activité & I'export A CO M M EXPO RT
E e une approche et une relation client affinées. b plus performante .
% une méthodologie reconnue avec plus
j de 100 entreprises azuréennes accompagnées

)

2 V0S BESOINS 7 LES OBJECTIFS, 7 COMMEXPORT : 1 PROGRAMME, 2 MODULES Sl e

- animation par plusieurs spécialistes du Commerce International dont un expert UBI France un premier lllagnllstlc exterieur des forces
LA DEMARCHE

Forte de son expérience ET VOS SOUHAITS (spécialiste de la promotion et de la valorisation des savoir-faire francais a I'international) et faiblesses de I'entreprise

n/action aday

dans le domaine de ET LA METHODE module collectif (1 journée) une analyse et tes recommantations

I’accompaanement Vous étes dirigeant d’une g _
d’entrepl:isis 5 PME/PMI non exportatrice, personnalisees pour charque entreprise

g : ou dont le C.A export est :alrtce que rien t"e ‘:‘“t _ Prospecter et identifier un accompagnement collectif et individuel
Pinternational, la inférieur a 25% alternance entre dynamique assuré par des experts du commenrce international

CCI Nice Cote d’Azur collective et encadrement
vous propose d’intégrer » \JOUS Vous sentez a individuel, vous bénéficierez : un excellent rapport gualite/prix

y national et vous souhaitez e d’une journée collective
Comm’Export : congu

conquérir de nouveaux consacrée a la présentation

et piloté par la CClI, clients d e o

es outils existants vous ; ol F A 18 z
R . Promouvoir m mi-
il bénéficie d’un soutien sermettant une meilleure odule individuel (2 demi-journees)

financier de la région * Vous souhaitez vendre a pénétration et valorisation de
PACA I'international et valider

votre plan d’action
commercial

O

formati
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S ventes a lIntemat

avec un programme d

. Votre plan export
votre offre sur les marchés P .

* de 2 séances individuelles

. . en entreprise pour valider, e :
*\/ous souhaitez consolider Bénéficier des soutiens

. avec vous, vos outils de . . X i
et dynamiser vos o _ logistiques et financiers )
dlients/agents & I'étranger vente & I'international, les L’approche

moyens humains et et le management

notre ré ponse . financiers. des marchés
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) (| T S B |5.55 Communiquer communication export
un accompagnement pour faciliter

la pénétration de marchés NAGOYA - z2+2 16.05
et mieux vendre a I'international, VSAKA: + vk ® 16.15

a travers un programme COMERT e 16.20

. . Le suivi et I’'animation
Pérenniser

de formation/action concu JANGH A ,|_____-_ ) 2lie 20 votre présence des réseaux
spécifiguement pour les PME-PMI ——
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