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ARTISANS, COMMERÇANTS, PROFESSIONS LIBÉRALES

DÉVELOPPEZ
VOTRE ACTIVITÉ
EN PROTÉGEANT
VOTRE PATRIMOINE
PERSONNEL

Créer, développer, transmettre :
à chaque étape, sa solution *.
Un crédit vous engage et doit être 
remboursé. Véri� ez vos capacités 
de remboursement avant de vous 
engager.
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La CCI Nice Côte d’Azur, qui intervient dans 
le domaine de l’urbanisme en tant que Per-
sonne Publique Associée, est consultée 
lors de l’élaboration et la révision des do-
cuments de planification (Plans Locaux 
d'Urbanisme, Schémas de Cohérence Ter-
ritoriale, Cartes Communales). Autant 
d’outils stratégiques et prospectifs mis à 
disposition des collectivités locales, pour 
organiser et planifier le développement 
d’un territoire sur les dix à vingt pro-
chaines années. Concrètement, la CCI 
émet des avis et des contributions tech-
niques détaillées, principalement sur le 
développement économique, afin d'amélio-
rer les documents en cours d'élaboration 
et défendre les intérêts des entreprises. 
Pour le PLU métropolitain (PLUm), cela a 
représenté un travail conséquent. Mené à 
l’échelle de 49 communes et sur de nom-
breuses années, il a abouti sur avis et 
contributions transmis à la Métropole. 
Autre action menée localement : la sensibi-
lisation des syndicats professionnels et des 
entreprises de cinq salariés et plus sur ce     
sujet.

Avec le PLUm, quels changements pour les 
entreprises ? Pour celles localisées sur 
une commune possédant d’ores et déjà un 
PLU approuvé, il ne devrait pas y avoir 
trop de changement. Pour les entreprises 
se trouvant actuellement dans une

commune ayant une carte communale ou 
n’ayant pas de document d’urbanisme ap-
prouvé, le changement est plus important. 
Désormais ces entreprises devront se réfé-
rer au PLUm pour connaître leur situation : 
terrain constructible ou non, règles gaba-
ritaires, etc. De façon générale, les entre-
prises seront confrontées au PLUm en cas 
de projet d’aménagement avec dépôt d’un 
permis de construire, (rénovation ou 
extension de leur activité). Afin d’aider les 
entreprises à s’approprier cette procédure, 
la CCI propose des notes d'urbanisme éta-
blissant un état des lieux de leur situation 
en matière d'urbanisme réglementaire, 
avec une synthèse des éléments à prendre 
en compte. Objectif : leur permettre d’avoir 
un rapide aperçu de la situation avant- 
après et leur fournir les clefs pour respec-
ter les règles édictées dans le règlement 
du PLUm. Simple et efficace. n

Contact : Sylvie Topor,  
Responsable du pôle urbanisme et foncier
Tél. 04 93 13 75 22
sylvie.topor@cote-azur.cci.fr

■ URBANISME. LE PLAN LOCAL D’URBANISME PORTE LES AMBITIONS 
DU TERRITOIRE DE LA MÉTROPOLE NICE CÔTE D'AZUR EN MATIÈRE 
D’HABITAT, DE TRANSPORTS, DE DÉVELOPPEMENT ÉCONOMIQUE ET 
D’ENVIRONNEMENT. ÉCLAIRAGE.

LE PLUM : QUEL IMPACT  
POUR LES ENTREPRISES ?

#RéflexeCCI06force
de proposition

UN PLUM, C’EST QUOI 
EXACTEMENT ?
Le PLUm, document de planification 
urbaine, a pour objet de définir et 
d’organiser le développement du 
territoire et le cadre de vie futur pour les 
habitants des 49 communes de la 
Métropole Nice Côte d'Azur, à l’horizon 
2030. Il détermine donc les conditions 
d’un aménagement du territoire 
respectueux des principes du développe-
ment durable (en particulier par une 
gestion économe de l’espace) et répond 
aux besoins de développement local. Cet 
outil réglementaire fixe les modalités de 
mise en œuvre de ce projet, en définis-
sant les règles d’occupation des sols 
applicables sur toutes les parcelles (à 
l’exception du Plan de Sauvegarde et de 
Mise en Valeur du Vieux Nice) et à toutes 
les personnes - particuliers, personnes 
morales de droit public ou privé - à 
l’occasion de projets d’aménagement ou 
de construction.
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Défibrillateur, une obligation 
pour les établissements 
recevant du public

Au 19 décembre prochain, un décret 
imposera aux Établissements Recevant 
du Public (ERP) de s’équiper de 
défibrillateur. La mise en place se fera 
progressivement entre 2020 et 2022.  
Les ERP de catégories 1 à 3 (recevant plus  
de 301 personnes) devront s’équiper 
avant le 1er janvier 2020, ceux de 
catégorie 4 (recevant moins de 300 
personnes) avant le 1er janvier 2021,  
et certains de catégories 5 avant le 
1er janvier 2022.

La Confiserie Florian 
s'offre de nouveaux espaces

C'est l’une des institutions gourmandes 
préférées des Niçois et des touristes. 
Fondée en 1921, la confiserie Florian a 
entièrement repensé ses espaces au port 
de Nice, en prévision de l’arrivée du 
tramway à la fin de l’année. Lors de 
l'inauguration, le maire de Nice a remis les 
insignes de Chevalier dans l’ordre 
national du Mérite agricole à Sandrine 
Fuchs-Wyler, sa Directrice Générale. La 
reconnaissance d’une saga familiale qui 
épouse l’histoire d’une Côte d’Azur 
agricole et touristique.

La filière audiovisuelle 
cannoise séduit la Chine

Terre d’accueil des plus grands rendez-
vous culturels internationaux, comme le 
Festival de Cannes, le MIPCOM, le MIPTV 
ou encore le Cannes Lions, Cannes jouit 
d’une expertise mondiale en matière 
d’organisation d’événements culturels ou 
économiques. C'est pourquoi David 
Lisnard a lancé le projet « Cannes On Air » 
afin de développer la filière audiovisuelle 
sur le territoire cannois. Un projet qui 
remporte d’ores et déjà un vif succès 
auprès des Chinois venus spécialement 
assister à sa présentation le 10 octobre à 
Cannes et visiter les espaces dédiés. A 
cette occasion, le Maire de Sanya et le 
Maire de Cannes ont également signé une 
convention d’échanges multilatéraux afin 
de promouvoir le rayonnement 
international culturel des deux villes.

l’info
minute
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#EntreprendreCCI06

Permettre à tout un chacun de devenir 
acteur de sa propre santé, telle est l’ambition 
de BodyO qui a développé une capsule 
santé - nommée AIPod - qui rassemble pa-
tients et professionnels autour de cet ob-
jectif. Certes le premier rôle de la cabine 
est de réaliser un check-up complet non 
invasif et gratuit du patient en un temps 
record (moins de 10 minutes). Mais au-
delà des mesures réalisées, les utilisateurs 
décident quand, comment et quelles infor-
mations partager avec leur médecin, leur 
diététicien, leur coach, etc. L’intelligence 
artificielle intervient pour identifier les 
risques de développer certaines patholo-
gies et fournir des conseils préventifs. 
Selon Patrice Coutard, dirigeant de BodyO, 
« 70% des dépenses en santé concernent des 
maladies qui pourraient être évitées par des 
mesures de prévention tels que l’obésité, les 
maladies chroniques cardiaques ou encore le 
diabète de type II ». 

Patrice Coutard explique pourquoi il a 
choisi Nice pour poursuivre son développe-
ment, après quinze ans passé aux Emirats 
Arabes Unis : « Nous avons reçu une aide 

à 360 degrés incluant tous les aspects pour 
optimiser notre implantation. » Autres 
points forts du territoire azuréen à ses 
yeux : « Nous y avons découvert non seule-
ment un cadre de travail paradisiaque, 
facile d’accès, offrant un véritable rayonne-
ment international et avec des infrastruc-
tures adéquates. Mais nous y avons égale-
ment trouvé une énergie, des compétences et 
des pôles de compétitivité pouvant rivaliser 
à l’échelle mondiale avec les agglomérations 
de pointe dans les secteurs de l’innovation 
en santé et des nouvelles technologies. »

Depuis, au sein de son entité niçoise, l’en-
treprise a regroupé ses activités de 
Recherche & Développement ainsi que le 
marketing global. De plus, la commerciali-
sation et l’assemblage des cabines de 
santé destinées au marché européen 
seront réalisés également depuis la Côte 
d’Azur. L’entreprise envisage de créer une 
vingtaine d’emplois à court terme, une 
centaine d’ici cinq ans. n

> En savoir plus : www.bodyo.com

n  IMPLANTATION.  L’ENTREPRISE A CHOISI LA CÔTE D’AZUR POUR 
L’ASSEMBLAGE ET LA COMMERCIALISATION DE SES CABINES DE SANTÉ. 

APRÈS 1 ANS À DUBAÏ,
BODYO S’INSTALLE À NICE

l’info
minute

 « Team Côte d’Azur 
nous a apporté une 
aide à 360 degrés 
incluant tous les 
aspects pour 
optimiser notre 
implantation. » 
Patrice Coutard, 
CEO de BodyO

#FilièreSanté06promouvoir
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NÉGOCE
Négoce plomberie, sanitaire et chauff age     Réf. 062C0353
CA : 294 000 € / Prix : 60 000 €           Eff ectif : 1 
Raisons personnelles, cède parts sociales ou fonds de commerce. 
Clientèle de professionnels à 85 % (dont marchés publics 20 %). 
Local de 255 m2 sur 2 niveaux.

Distribution d’outillages, machines-outils, EPI      Réf. 062C0425
CA : 510.000 € 
Prix : 100.000 € (valeur fonds de commerce hors stock)       Eff ectif : 2 
Cause changement de région, cède parts sociales d’une société 
spécialisée dans la vente en gros d’outillages, machines outils et équi-
pements de protection individuelle (EPI). Bonne notoriété acquise 
depuis plus de 10 ans. Clientèle fi dèle et récurrente de profession-
nels. Zone intervention : Alpes-Maritimes, Monaco, Est du Var. Stock 
estimé : 70.000 €.

Import - export de bijoux      Réf. 062C0419
CA : 1.230.000 € / Prix : 450.000 € + stock           Eff ectif : 3 
Cause retraite cède fonds de commerce ; activité créée en 1997. 
Importateur et Distributeur spécialisé dans les bijoux pour hommes 
et femmes. Chiff re d’aff aire réalisé à l’international. Stock estimé : 
600.000 €.

COMMERCE
Cave à vin, bar à vin     Réf. 061C0390
CA : 182 000 € / Prix : 120 000 €         Eff ectif : 0
Changement d’activité, cède fonds de commerce. Ville touristique du 
litt oral. Activité de bar à vin à développer en saison. Locaux de 65 m2. 
Pas de salariés à reprendre.

Fleuriste     Réf. 061C0398
CA : 260 000 € / Prix : 120 000 €          Eff ectif : 2 (+1 saisonnier) 
Changement de région, cède fonds de commerce, sous la même 
enseigne depuis 40 ans, repris en 2012, situé en centre-ville sur une 
voie principale et commerçante. Boutique d’angle de 40 m2, vitrine 
d’angle de 12 ml, atelier de 40 m2.

E-commerce secteur automobile     Réf. 061C0316
CA : 400 000 € / Prix : 220 000 €          Eff ectif : 0
Cause retraite, cède société de vente accessoires automobiles. 
SAS créée en 1988 et disposant de 3 sites de e-commerce. Marques 
déposées à l’INPI. Bonne notoriété auprès d’un réseau de revendeurs 
en France, et pays francophones.

Piscine, SPA     Réf. 061C0396
CA : 625 000 € / Prix : 240 000 €          Eff ectif : 1
Départ à la retraite, cède fonds de commerce. Franchise sur les 
Alpes-Maritimes. Fichier de 3500 clients. Local de 200 m2 compre-
nant un show-room, espace de vente et bureaux avec parkings priva-
tifs pour un loyer annuel de 43 000 €

Vente et réparation de cycles     Réf. 061C0408
CA : 440 000 € / Prix : 150 000 €          Eff ectif : 1
Changement d’activité, cède fonds de commerce. Vente neuf et 
d’occasion, avec service de réparation, vente d’équipements et acces-
soires vélo. Bail renouvelé en 2018, superfi cie de 100 m2 plus terrasse 
privative. Agencement du magasin refait en 2019.

PAP masculin féminin – Vêtements de travail      Réf. 061C0445
CA : 210 000 € / Prix : 100 000 €         Eff ectif : 0 
Départ à la retraite, cède fonds de commerce.  Boutique située en centre-
ville, sur l’avenue principale. Plus de 60% du CA est réalisé avec des 
vêtements de travail de sociétés de transports et collectivités. Maga-
sin en bon état de 50 m², avec réserve de 60 m² et atelier de 8.5 m2.

HÔTELLERIE-RESTAURATION
Restaurant - Café  Réf. 061H0095   
CA : 120 000 € / Prix : 120 000 €   Eff ectif : 0 
Départ à la retraite cède fonds de commerce. Petite restauration du 
midi et petit déjeuner, situé au centre de Cannes. Local de 48 m2 pour 
un loyer annuel HC de 16.500 €

Hôtel bureau 3 étoiles - litt oral  Réf. 061H0105   
CA : 380 000 € / Prix : 980 000 €   Eff ectif : 1+ 3 saisonniers 
Départ à la retraite cède fonds de commerce. Hôtel de 34 chambres 
entièrement rénové en 2019. Surface totale de 1200 m2 environ et un 
terrain de 1500 m2 (terrasse avec piscine, bar et espace bien-être).

Brasserie – Restaurant - Pizzeria  Réf. 062H0084   
CA : 365 000 € / Prix : 320 000 €   Eff ectif : 5
Pour raisons personnelles, cède fonds de commerce. Situé dans 
une zone en plein développement. Aff aire du midi avec capacité de 
60 couverts en intérieur, 60 couverts en terrasse couverte. Local de 
180 m². Loyer : 38 000 €.

Hôtel-restaurant      Réf. 065H0028
CA : 210 000 € / Prix : 260 000 € (+ murs 580 000 €)  Eff ectif : 3
Retraite cède fonds de commerce (achat des murs possible), situé au 
Col de Turini, lieu mythique du sport automobile, à 50 km de Nice, 
Menton, Monaco. Chalet sur 3 niveaux avec 17 chambres, hammam, 
appartement de direction et chambres pour le personnel. Salle de 
restaurant (150 couverts).

INDUSTRIE-BATIMENT
Second œuvre du bâtiment, rénovation     Réf. 061C0345
CA : 980 000 € /Prix : 220 000 €          Eff ectif : 8 
Changement d’activité, cède parts sociales de sociétés spécialisées 
dans la rénovation et l’intervention après sinistres. Equipe de techni-
ciens et ouvriers qualifi és, polyvalents. Idéal croissance externe.

Fabrication menuiserie alu PVC miroiterie fenêtre     Réf. 061C0406
CA : 940 000 € / Prix : 560 000 €          Eff ectif : 8 
Cause retraite, cède parts sociales. Bonne notoriété acquise depuis 
près de 40 ans. Clientèle professionnel à 50 %. CA en progression. 
Equipe polyvalente.

Charpente, couverture et zinguerie     Réf. 1819P0107
CA : 2 000 000 € / Prix : 800 000 €         Eff ectif : 18 
Retraite, cède parts sociales. Notoriété de plus de 30 ans. Entreprise 
structurée avec bureau d’étude intégré. Réponses à appels d’off res.
+ 06 2C 04 51

SERVICES
Studio pré-presse et production graphique  Réf. 062C0363   
CA : 500 000 € / Prix : 280 000 €  Eff ectif : 5
Retraite, cède fonds de commerce ou parts sociales. Clients 
professionnels (grands comptes, acteurs publics), le repreneur 
pourra s’appuyer sur une équipe qualifi ée en charge du suivi de leurs 
dossiers clients).

Réseau d’entretien automobile      Réf. 062C0357
CA : 500 000 € / Prix : 250 000 € + stock 5 000 €         Eff ectif : 2 
Retraite, cède parts sociales. Clientèle essentiellement locale, 
composée de particuliers et de professionnels (marchés publics). 
Portefeuille clients récurrents. 300 m2 d’atelier + bureau en mezza-
nine, loyer : 22 000 €/an.

Réalisation d’assainissements 
et distribution de matériel     Réf. 062C0408
CA : 2 200 000 € / Prix : 950 000 €          Eff ectif : 14 
Retraite, cède parts sociales de 2 sociétés, française et monégasque, 
spécialisé dans la réalisation et la maintenance d’assainissement 
collectifs et individuels ainsi que la distribution de matériel. Forte 
croissance. Equipe structurée.  Local de 350 m2 + parking en zone 
franche.  Bureau de 9m² dans centre d’aff aire à Monaco.

Prestations de services administratifs     Réf. 062C0409
CA : 175 000 € / Prix : 120 000 €          Eff ectif : 1 
Cède activité de prestations de services administratifs (auxiliaire de 
transport, représentation fi scale, …). Activité implantée à Monaco 
auprès d’une clientèle fi délisée internationale. Reprise conditionnée 
à l’accord des autorités monégasques.

Location et vente de bateaux, places de port     Réf. 061C0414
CA : 130 000 € / Prix : 100 000 € + local 120 000 €         Eff ectif : 0 
Changement d’activité, cède fonds de commerce. Local situé dans un 
port du littoral des Alpes-Maritimes, vendu avec le fonds pour un 
montant de 120 000€.

Services à la personne : cession actif incorporel      Réf. 061C0423
Prix : à défi nir avec le dirigeant          Eff ectif : 0
Cession de l'autorisation d'exercer un établissement de services à la 
personne sur le département des Alpes-Maritimes. Le cessionnaire 
doit être pressenti à remplir les conditions pour gérer un établisse-
ment de services à la personne. Le cessionnaire doit respecter les 
conditions d'organisation et de fonctionnement correspondant aux 
dispositions du décret N°2016 - 502 du 22/04/2016, relatif au cahier 
des charges national des services, d'aide et d'accompagnement à 
domicile.

Carrosserie Tôlerie Peinture     Réf. 061C0450
CA 860 000 € / Prix : 600 000 €          Eff ectif : 8 
Changement d’activité, cède totalité des actions. Bonne notoriété 
auprès d’une clientèle locale de particuliers, d’entreprises et de 
collectivités. Trésorerie de la société est largement positive et 
récurrente.

Electricité, courant fort et faible     Réf. 3149P0114
CA 1 300 000 € / Prix : 660 000 €         Eff ectif : 8
Changement d’activité, cède parts sociales. Clientèle de profession-
nels et de collectivités (intervention au niveau tertiaire, scolaire, 
médical et hospitalier). Marchés à bons de commande. Entreprise 
structurée avec équipe compétente et expérimentée. Localisée près 
de grands axes routiers.

Location de véhicules de transport avec chauff eur    Réf.3243P0115
CA 1 100 000 € / Prix : 250 000 €         Eff ectif : 10 
Départ à la retraite, cède parts sociales. Clientèle locale, régionale et 
nationale constituée de particuliers, de professionnels et de collecti-
vités. Bonne notoriété. Fichier clients dont une partie en récurrence. 
Pas de Local à reprendre.

LOCAL À VENDRE
Entrepôt   Réf. 062C0410   
Prix : 80 000 €  
Au cœur du centre-ville de Nice à proximité du marché de la libération 
(Rue Veillon),  entrepôt commercial de 32 m2 avec une chambre froide 
de 20m3 . Accès sécurisé pour charger et décharger.

Retrouvez l’intégralité de nos annonces sur www.cote-azur.cci.fr

Pour répondre à une off re, 
pour passer une annonce ou en savoir 
plus sur nos services d’accompagnement, 
contactez-nous !

Tél. : 0 800 422 222  I  Fax : 04 93 13 21 02
cession.reprise@cote-azur.cci.fr

Testez votre projet avec l’auto diagnostic en ligne sur www.ccinice-cote-azur.fr 
et participez à la formation-action «5 jours pour entreprendre», avec les experts 
du pôle  entreprendre de la CCI Nice Côte d’Azur.

20, bd Carabacel 06000 NICE  - Tél. : 0 800 422 222
cession.reprise@cote-azur.cci.fr

Vous aussi, vous avez un projet
de création, reprise ou transmission ?
Testez votre projet avec l’auto diagnostic en ligne sur www.ccinice-cote-azur.fr 
et participez à la formation-action «5 jours pour entreprendre», avec les experts 

bourse
cession
reprise

La 15e soirée Transmission  
aura lieu le 3 décembre

Organisée à la CCI Nice Côte d’Azur 
boulevard Carabacel,avec le soutien de la   
BP Med, la soirée Transmission 2019 
prendra un nouveau format. Avec un 
parcours cédant et un parcours 
repreneur, les dirigeants cédants et les 
porteurs de projets de reprise pourront 
participer à des ateliers thématiques. Ils 
auront également la possibilité de 
rencontrer des conseillers CCI et des 
professionnels (experts-comptables, 
avocats, notaires...) dans le « village des 
partenaires ».

Le 3 décembre de 18h à 21h30 
Tarif 50 €, uniquement sur inscription, 
nombre de places limité. 
+ d’infos : cession.reprise@cote-azur.cci.fr

+500%  pour le niçois 
Gen’K Conseil

L’agence niçoise de marketing digital 
Gen’K Conseil dirigée par Thibault Villett e 
tire son épingle du jeu. Avec une 
croissance de chiff re d’aff aires de 
+500%, cett e entreprise créée en 2015 
avoisine en 2019 les 2,5 millions d’euros 
de C.A. Si le secteur est pourtant très 
concurrentiel, Gen’K a trouvé le modèle 
gagnant pour séduire les points de vente 
qui souhaitent booster leur activité en 
local. L’agence vient de signer pour la 
rentrée de nouveaux contrats auprès de 8 
magasins dont 4 nouvelles franchises 
(But, Alinea, la Foir'fouille et Dessange 
coiff ure). 

Horus pharma,  future 
référence numérique auprès 
des médecins

Le laboratoire de Saint-Laurent du Var 
vient d'annoncer un partenariat avec les 
plateformes numériques Eyeneed et 
Ophtabase pour faciliter à la fois le 
parcours de soins des patients et le 
travail des professionnels de la santé 
visuelle. Avec l'objectif de devenir la 
référence dans le numérique auprès des 
médecins.
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